30 typer av affarsmodeller

Det finns olika typer av affarsmodeller avsedda for olika foretag.
Nagra av de grundlaggande typerna av affarsmodeller ar:

Tillverkare

En tillverkare tillverkar fardiga produkter av ravaror. Det kan sélja
direkt till kunderna eller sélja det till en mellanhand, dvs ett annat
foretag som slutligen saljer det till kunden. Exempel - Ford, 3M,
General Electric.

Distributor

En distributor koper produkter fran tillverkare och séljer dem vidare till
aterforsadljare eller allmanheten. Exempel - Bilhandlare.

Aterforsiljare

En aterforsaljare séljer direkt till allméanheten efter att ha kopt
produkterna fran en distributor eller grossist. Exempel - Amazon,
Tesco.

Franchise

En franchise kan vara en tillverkare, distributor eller aterforsaljare. |
stéllet for att skapa en ny produkt anvander franchisetagaren
moderforetagets modell och varumarke samtidigt som han betalar
royalty till den. Exempel - McDonald's, Pizza Hut.

Brick-and-Mortar
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Brick-and-mortar ar en traditionell affarsmodell dar aterforsaljare,
grossister och tillverkare hanterar kunderna ansikte mot ansikte pa ett
kontor, en butik eller en butik som foretaget ager eller hyr.

E-handel

E-handel affarsmodell ar en uppgradering av den traditionella
brick-and-mortar-affarsmodellen. Det fokuserar pa att sélja produkter
genom att skapa en webbutik pa internet.

Bricks-and-Clicks

Ett foretag som har bade en online- och offline-narvaro tillater kunder
att hamta produkter fran de fysiska butikerna medan de kan gora
bestallningen online. Denna modell ger verksamheten flexibilitet
eftersom den finns online dven for kunder som bor i omraden dar det
inte finns nagon butik. Exempel - Nastan alla kladforetag idag.

Nickel-and-Dime

| den har modellen &r basprodukten som tillhandahalls kunderna
mycket kostnadskanslig och darmed prissatt sa lagt som mojligt. For
varje annan tjanst som medfdljer debiteras ett visst belopp. Exempel -
Alla lagprisflygbolag.

Freemium

Detta ar en av de vanligaste affarsmodellerna pa Internet. Foretag
erbjuder grundlaggande tjanster till kunderna gratis medan de tar ut
en viss premie for extra tillagg. Sa det kommer att finnas flera
erbjudanden med olika fordelar for olika kunder. Generellt kommer
bastjansten med vissa begransningar, sésom annonser i appar,
lagringsbegransningar etc., som premiumplanerna inte ska ha. Till
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exempel kommer den grundlaggande versionen av Dropbox med 2 GB
lagring. Om du vill hoja den gransen kan du ga till Pro-planen och
betala en premie pa 9,99 dollar per manad for den. Vissa
bildredigerare online tillater dig att redigera endast ett visst antal
bilder i den gratis grundplanen medan ett obegransat antal bilder i den
betalda planen. Youtube: s kostnadsfria plan levereras med annonser
medan premiumerbjudandet (réd) inte har nagra annonsavbrott plus
att den ocksa har andra fordelar. Denna modell &r en av de mest
anvanda modellerna for onlineforetag eftersom den inte bara ar ett
bra marknadsforingsverktyg utan ocksa ett kostnadseffektivt satt att
skala upp och locka nya anvandare. Ex. Spotify.

Prenumeration

Om kundernas forvarvskostnader ar hoga kan den har affarsmodellen
vara det lampligaste alternativet. Med abonnemang kan du behalla
kunderna i ett langsiktigt avtal och fa aterkommande intakter fran
dem genom upprepade kop. Exempel - Netflix

Aggregator - formedling

Aggregator ar en nyligen utvecklad afarsmodell dar foretaget tar olika
tjansteleverantorer inom en nisch och séljer deras tjanster under sitt
eget varumarke. Pengarna tjanas som provision. Exempel - Uber,
Airbnb, Oyo.

Onlinemarknad

Online-marknadsplatser samlar olika séljare till en plattform dar de
konkurrerar med varandra om att tillhandahalla samma produkt/tjanst
till konkurrenskraftiga priser. Marknadsplatsen bygger sitt varumarke
pa faktorer som tillit, gratis och/eller hemleverans i tid, kvalitetssaljare
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etc. och tjanar provision pa varje forséljning som utfors pa dess
plattform. Exempel - Amazon, Alibaba. Ex. Blocket, Hemnet

Annons

Annonsaffarsmodeller utvecklas @nnu mer med 6kad efterfrdgan pa
gratis produkter och tjanster pa internet. Precis som tidigare tider ar
dessa affarsmodeller populara hos medieforlaggare som Youtube,
Facebook, etc. dar informationen tillhandahalls gratis men atféljs av
annonser som betalas av identifierade sponsorer.

Datalicensiering / Dataforsaljning

Med tillkomsten av internet har mangden data som genereras av
anvandarnas okat via internet. Detta har lett till uppkomsten av en ny
affarsmodell - datalicenseringsmodellen. Manga foretag som Twitter
och Onesignal séljer eller licensierar data fran sina anvandare till
tredje part som sedan anvander detsamma for analys, reklam och
andra andamal.

Byrabaserad

En byra kan betraktas som ett partnerforetag som specialiserat sig pa
att hantera icke-karnverksamheter som reklam, digital
marknadsforing, PR, ORM, etc. Detta foretag samarbetar med flera
andra foretag som lagger ut sina icke-karnuppgifter till dem och
ansvarar for att uppratthalla integritet och effektivitet i sitt arbete.
Exempel pa sddana byraer ar Ogilvy & Mathers, Dentsu Aegis Network
etc.

Affiliate Marketing
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Affiliate marketing affarsmodell & en kommissionsbaserad modell
dar affiliate bygger sin verksamhet kring att marknadsfora en partners
produkt och riktar alla sina anstrangningar for att vertyga sina foljare
och anvandare till kop samma. Till gengald far medlemsforetaget en
provision for varje forséljning som hanvisas. Ett exempel pa ett
foretag som arbetar med affiliate-marknadsféringsmodell ar
lifewire.com.

Dropshipping

Dropshipping ar en typ av affarsmodell for e-handel dar foretaget inte
ager nagon produkt eller lager utan bara en butik. Den faktiska
produkten séljs av partnersaljare som tar emot bestallningen sa snart
butiken far en bestallning fran den slutliga kunden. Dessa
partnersaljare levererar sedan produkterna direkt till kunden.

Natverksmarknadsforing

Natverksmarknadsforingmarknadsforing pa eller flera nivaer
innefattar ett pyramidstrukturerat natverk av manniskor som saljer
foretagets produkter. Modellen kors pa provision dar deltagarna far
ersattning nar -

e De gor en forsaljning av foretagets produkt.
e Deras rekryter gor en forsaljning av produkten.

Affarsmodell for natverksmarknadsforing arbetar med
direktmarknadsforing och direktforsaljningsfilosofi dar det inte finns
nagra butiker men erbjudandenen marknadsfors till malmarknaden
direkt av deltagarna. Marknaden utnyttjas genom att gora fler och fler
till en del av pyramidstrukturen dar de tjanar pengar genom att sélja
fler varor och fa fler manniskor ombord.
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Crowdsourcing

Crowdsourcing affarsmodell involverar anvandarna att bidra till det
varde som tillhandahalls. Denna affarsmodell kombineras ofta med
andra affars- och intaktsmodeller for att skapa en ultimat |6sning for
anvandaren och for att tjana pengar. Exempel pa foretag som
anvander Crowdsourcing-affarsmodellen ar Wikipedia, reCAPTCHA,
Duolingo, etc.

Peer 2 Peer Catalyst / Platform

En P2P-ekonomi ar en decentraliserad internetbaserad ekonomi dar
tva parter interagerar direkt med varandra for att kopa eller sélja varor
eller for att genomfora en transaktion utan nagon tredje parts
ingripande. En P2P-katalysator ar en plattform dar dessa anvandare
mots. Exempel pa P2P-plattformar ar Craigslist, OLX, Airbnb etc.

Blockchain

Blockchain ar en oforanderlig, decentraliserad, digital storbok. Det ar
en digital databas som ingen dger men vem som helst kan bidra till.
Manga foretag tar denna decentraliserade vag for att utveckla sina
affarsmodeller. Modeller baserade pa blockchain dgs eller 6vervakas
inte av en enda enhet. Snarare arbetar de med
peer-to-peer-interaktioner och spelar in allt pa en digital
decentraliserad storbok.

SAAS, IAAS, PAAS

Manga foretag har borjat erbjuda sin programvara, plattform och
infrastruktur som en tjanst. Affarsmodellen 'som en tjanst' fungerar pa
principen om 16n nar du gar dar kunden betalar for sin anvandning av
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sadan programvara, plattform och infrastruktur; han betalar for vad
och hur manga funktioner han har anvant och inte for vad han inte har.

High Touch

High Touch-modellen ar en som kraver mycket mansklig interaktion.
Forhallandet mellan séljaren och kunden har en enorm inverkan pa
foretagets totala intakter. Foretagen med den har affarsmodellen
arbetar pa fortroende och trovardighet. Exempel - Frisorsalonger,
konsultforetag.

Low Touch

Motsatsen till High Touch-modellen, low touch-modellen kraver
minimal mansklig hjalp eller ingripande for att salja en produkt eller
tjianst. Eftersom du som foretag inte behover behalla en enorm saljkar
minskar dina kostnader, &ven om sadana foretag ocksa fokuserar pa
att forbattra tekniken for att ytterligare minska manskligt ingripande
samtidigt som kundupplevelsen blir battre samtidigt. Exempel - Ikea,
SurveyMonkey.

Auktionsbaserad

Anvands framst for unika foremal som inte handlas ofta och som inte
har ett valetablerat marknadsvarde, som samlarféremal, antikviteter,
fastigheter och till och med foretag.

Denna affarsmodell innefattar att ett erbjudande listas av séljaren och
kopare som gor upprepade bud for att kopa det erbjudandet medan de
ar fullt medvetna om andra bud fran andra kdpare. Erbjudandet séljs
till den hogsta koparen dar auktionsmaklaren tar ut en noteringsavgift
och / eller provision baserat pa transaktionsvardet.



eBay &r en sadan auktionsplattform. Ex. tradera.

Omvand auktionsbaserad

En omvand auktion ar en auktion dar kdparens och saljarens roller
utbyts, dvs saljares budpriser istallet for kdpare.

Den omvanda auktionsbaserade affarsmodellen anvands ofta nar det
finns flera saljare som saéljer ett liknande erbjudande till en enda
kopare. Dessa saljare sanker sitt pris for varje bud och i allmanhet
vinner budgivaren med det lagsta budet auktionen. Det finns dock fall
dar budgivaren med ett pris som ar hogre an det lagsta budet vinner
auktionen eftersom koparen gillar sitt erbjudande (erbjudande med

tillagg)

En plattform som later séljare bjuda pa statliga kontrakt ar ett
exempel pa en omvand auktionsbaserad verksamhet modell.

Razor And Blades

Razor and blade model anvands av foretag som handlar med
kompletterande eller kompletterande produkter som rakhyvlar och
blad.

Det handlar om att sélja rotprodukten med hog marginal till ett lagt
pris for att 0ka volymférsaljningen for den kompletterande eller
relaterade lagmarginalprodukten.

Genom att anvanda denna modell skapar foretag en strom av
aterkommande inkomster under rotproduktens livstid.

Foretag som handlar med rakhyvlar, myggférangare och andra
pafyllningsbara produkter anvander denna affarsmodell. Spelindustrin
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anvander sig ocksa av denna modell genom att tillhandahalla
spelkonsolen till ett mycket ekonomiskt pris och gora goda vinster
med forsaljning av spel. Ex. Blackstraleskrivare.

Reverse Razor And Blades

Ett foretag som anvander en omvand rakhyvel- och bladmodell
erbjuder [dagmarginalartikeln till ett mycket lagre pris eller under
kostnaden for att uppmuntra férsaljningen av produkten med hog
marginal.

Amazon anvander den har affarsmodellen for att sélja sin
Kindle-lasare. Det ger Kindle-e-bdcker till ett pris som ar lagre an deras
faktiska kostnad, sa att folk ska betrakta Kindle som en
engangsinvestering for att njuta av billiga bocker under hela sitt liv.

On-Demand

En on-demand-modell &r en modell dar en kunds efterfragan uppfylls
genom att leverera varor och tjanster pa begaran (vanligtvis
omedelbart).

Denna affarsmodell drivs av anvandningen av internet och
mobiltelefoner. Det fungerar sa har -

e Kundorder for produkter pa tjanster via en webbapp.

e Begaran tas emot av foretagets anstalld eller en
efterfragande partner.

e Den anstéllde eller en partner uppfyller kravet genom att
leverera den bestallda produkten eller tjansten omedelbart
eller inom den utlovade tiden.



Uber, Instacart och Postmates ar nagra exempel pa en on-demand
affarsmodell. Ex. Foodora

Anvandargemenskap

Driven av natverkseffekten innebar den har affarsmodellen att ge
tillgang till en gemenskap eller ett natverk mot en medlemsavgift.

LinkedIn Premium kan vara ett bra exempel pa en sadan
anvandargrupp. Discord Nitro.
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