
Finansiering och ekonomi
“lite gammalt och lite nytt”



Syfte, mål & innehåll

“utveckla kunskaper om 
projekts/företags ekonomi”

Finansieringsmetoder

Offert/rimliga kostnader/priser

Budget 
(resultat & likviditet)

Lönsamhet

Lämplig 
affärsmodell

“ta fram en ekonomisk plan”

(bred definition)

Övningar + uppgift



Finansieringsmetoder
“Hur får företaget/projektet in pengar?”



Definitioner

Finansiär = 

“den som bidrar med intäkter och 
pengar” 

(Jansson, I. (2011). Entreprenörskap - från idé till verklighet (s 201). Liber: 
Stockholm.)

Sponsor =

företag som bidrar med intäkter och 
pengar och får något i utbyte 



Banklån

● Företagslån? 
● Privatlån  => aktiekapital?
● Återbetalning ja

● Välplanerat (solid plan)
● Säkerhet



“Starta eget”-bidrag

● Arbetsförmedlingen 
(utvecklingsersättning/aktivitetsstöd)

● Återbetalning nej

● Arbetslöshet (eller risk 
för)



Lån av vän/familj

● Privatlån
● Återbetalning ja

● Relationer
● Utbyte - avtal!



Crowdfunding och Peer to business (P2B)

● “Många bäckar små”
● Individ <> individ eller individ <> 

företag
● Återbetalning ja/nej

● Osäkerhet
● kickstarter/fundedbyme
● toborrow



Riskkapitalist

● Individ/företag
● Klumpsumma/regelbunden intäkt
● Återbetalning ja

● Osäkerhet
● “return”
● “redo för release/launch”



Donationer 

● Privatpersoner 
● Återbetalning nej

● Osäkert
● Redovisning?



Sponsring

● Från företag
● Regelbundet? (Klumpsumma?) 
● Återbetalning nja 

● “return”



Projektpengar

● Klumpsumma
● Återbetalning ja/nej

● Kontrakt
● Matchning mot krav



Att tänka på när finansiering söks:

● välplanerat

● detaljer

● “return”

● realistiskt vs risk



Dagens övning

● Grupper (helst 3 per grupp)

● Redovisning i slutet av lektionen (tavla)

● Canvas -> modulen “Finansiering och ekonomi” -> övningen 

“Finansieringsmetoder”


